IGREJA NOSSA SENHORA DA

APRENDA A FIDELIZAR COM 0 POS-VENDA.

Muito se fala em pds-venda, mas poucos profissionais sabem fazer com eficiéncia. Este 1

i e G Ill momento de reforgar a satisfacdo do cliente e fortalecer o relacionamento. O uso do CRM (G

Team Leaderﬁ de relacionamento com o cliente) é fundamental .para gue a comunicacdo pos-venda.alcanc

objetivo desejado. Se vocé pretende fidelizar seus clientes, nunca despreze a importancia de m
um contato ativo com eles.

APRENDA MAIS NO CURSO TEAM LEADER - FORMACAO EM VENDAS (ACE)
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CONFIRA OS HORARIOS DE FUNCIONAMENT? ,DO COMERCIO CONFORME LEGENDA
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~sACOMERCIAL TEM DUVIDAS? CONSULTE A ASSOCIACAO COME




